Matchmaker en katalysator

Door klimaatveranderingen en de afhankelijkheid van snel duurder wordende
fossiele grondstoffen stijgt de vraag naar groene grondstoffen en alternatieve
energievoorzieningen. Het bedrijfsleven, kennisinstellingen en overheden zien steeds
meer de kansen die duurzame productie, verwerking en gebruik van biomassa
bieden. In de biobased economy vervagen de grenzen tussen sectoren. Maar
ketenpartners vinden elkaar niet altijd. En stakeholders zijn soms niet bekend met
beschikbare technologieén. Biobased Business Accelerator fungeert hier als een
matchmaker en katalysator, een platform dat kennis daadwerkelijk naar de markt
brengt.

Uw businesspropositie

Via scouting en screening van business proposities en het organiseren van meet

& match bijeenkomsten ondersteunen wij commerciéle iniatieven in een cruciale
ontwikkelingsfase. Daarnaast bouwen wij voortdurend aan ons uitgebreide
netwerk van bedrijven, kennisinstellingen en overheden, om u met telkens nieuwe,
interessante, mensen in contact te brengen. En met onze platformdeelnemers
houden we zicht op trends en ontwikkelingen in de markt.

Focus op

Wij zijn actief actief in de sectoren energie, afval & organische reststoffen,
materialen, (fijn)chemie, food, agro en groene ruimte. Binnen dit veld richten

wij ons op zowel (inter)nationale spelers in biobased business als meer regionaal
georiénteerde ketenpartijen, technologiebedrijven, kennisinstellingen, overheden en
intermediairs en zakelijke dienstverleners met een sterke biobased-businessfocus.

Deelname
Wilt u deelnemen? Als participant van Biobased Business Accelerator betaalt u een
jaarlijkse bijdrage die afhankelijk is van de grootte van uw organisatie.

€ 5.000 voor organisaties groter dan 30 medewerkers

€ 2.500 voor organisaties tussen 10 en 30 medewerkers

€ 1.000 voor organisaties tot en met 10 medewerkers.

Het is ook mogelijk om uw business propositie kosteloos
eenmalig in te dienen of de sfeer te proeven in één van onze
bijeenkomsten.

Contact

voor meer informatie kunt u contact opnemen met
B.F. (Ben) Jeroense MSc,

dr. .T.P. (Hans) Derksen of

dr. ir. M.J.G.M. (Maarten) van Gils,

telefoon (026) 355 13 55.
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De werkwijze van de Biobased Business Accelerator speelt in op vragen en behoeften
van bedrijven, overheden en kennisinstellingen vanuit een heldere procesvoering.

Scouting
& screening

Het scouten van trends,
marktvragen, businessinitiatieven
en technologiekennis en het bepalen
van de relevantie of haalbaarheid
daarvan vormen het hart van de
Accelerator. Participanten kunnen
ook zelf of via relaties vindingen

en marktvragen aandragen. Deze
worden presentabel gemaakt voor de
platformbijeenkomsten. Zoekt

u nog naar aanknopingspunten

voor business development? Het
projectbureau van de Accelerator
kan u via een scan op kansen en

mogelijke proposities wijzen.

Meet
& match

De Accelerator faciliteert business
development door marktpartijen
relevante vindingen, marktvragen en
initiatieven (business proposities) te
laten presenteren. Hiervoor worden
jaarlijks vijf platformbijeenkomsten
georganiseerd. Deelnemers aan deze
bijeenkomsten zijn participanten

van de Accelerator en eenmalige
introducees die interesse hebben

in de proposities. Naast deze
matchmaking organiseert de
Accelerator ook ronde-tafelsessies
en themamiddagen rond specifieke
issues die van belang zijn voor

biobased-business development.

Uitwerken
proposities

De Accelerator ondersteunt het
smeden van samenwerkings-
verbanden op basis van ingediende
business proposities. Dit kan beperkt
blijven tot het organiseren van een
vervolggesprek in petit comité. Soms
is meer ondersteuning nodig voor

de uitwerking van een gezamenlijke
business case en/of projectvoorstel
met concrete deliverables en
milestones. In dat geval kan het
Acceleratorlab uitkomst bieden:

een interactieve werkvorm van
enkele dagdelen waarmee uw
business development snel wordt

geconcretiseerd.

Formaliseren
& financiere

Het projectbureau van Biobased
Business Accelerator kan u op

weg helpen met het formaliseren
van de samenwerking, het

zoeken van externe financiering

of het aanvragen van subsidies.
Bijvoorbeeld via doorverwijzing naar
partnerorganisaties en —netwerken
die passende dienstverlening kunnen

aanbieden.
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W” Implementeren

projecten

De Accelerator is partner van
overheden en intermediairs in het
ontwikkelen en implementeren

van regionale ketenprojecten en
kan daarin het procesmanagement
op zich nemen. Instrumenten als
scouting & screening, meet & match
en het Acceleratorlab worden ingezet
om lokale en regionale potenties te
vertalen in projecten, bijvoorbeeld
door regionale marktpartijen te
verbinden met nationale spelers

als technologiebedrijven en

kennisinstellingen.

Resultaten

BASED

ACCELERATOR

Nationaal netwerk met partijen
uit alle relevante sectoren;

Een venster op trends,
innovaties en marktvragen waarop
u kunt aanhaken;

Matchmaker van marktvragen,
kennis en business;
Maatwerkondersteuning

in cruciale fasen van

biobased businessconcept naar
implementatie;

Uw mogelijkheid om preferred
partner te zijn in ketenprojecten

en product- of procesinnovaties.



